Marketingový plán – velmi štědrý pro aktivní lidi…
1 ks parfémů = 10 bodů

1 bod = 24 Kč 

Toto nejsou pouze plané řeči, ale FAKTA !!!

3%  (100 bodů)  - prodej 10 – 39 parfémů ve skupině – od 100 – 300 Kč
6%  (400 bodů) -  prodej 40- 119 parfémů ve skupině ….od 600 – 2.000 Kč
9% (1200 bodů) – prodej 120- 239  parfémů ve skupině….od 2.000 – 3.500 Kč
12% ( 2400 bodů) – prodej 240 – 399  parfémů ve skupině…od 5.000 – 8.500 Kč 
17% (4000 bodů) – prodej 400 – 599 parfémů ve skupině…od 10.500 – 15.500 Kč
20% ( 6000 bodů) -  prodej  600 - 990 parfémů ve skupině….od 20.00 – 33.500 Kč

25% ( 10000 bodů) – prodej 1000 – 1499 parfémů ve skupině…. Od 45.500 – 57.500 Kč

28% (15000 bodů) – prodej nad 1500 parfémů ve skupině….….od 68. 500 Kč – 85.000 Kč
Pro velmi aktivní lidi jsou navíc provize z mezinárodního obratu aj. finanční i hmotné odměny ...

Tedy tady máte pádný důvod, proč se zmiňte kamarádce o skvělém obchodě, protože pokud to neuděláte Vy, udělá to Vaše známá a ta pak bude mít po zbytek života pasivní příjem takový, jaký je v tabulce ...
ČAS JSOU PENÍZE A VY ROZHODNETE, ZDA JE BUDETE NEBO NEBUDETE MÍT!!!!! 

